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MYRIAD Group Technologies Limited and End Results Inc. announce the 
formal partnership between the two Companies. 

Background details on both Companies follow below and commenting on 
the partnership, Simon Shepherd, CEO of MGTL said: “This was the 
natural  thing  for  two  completely  complimentary  businesses  to  do. 
Everything we have in our technology stack, they do not, and everything 
they  have  by  way  of  consulting,  content  and  change 
management/training is everything we do not have: the combination is 
very compelling.” 

“I think this positions both Companies very well and both should benefit 
from current and prospective clients seeking an all­round package. The 
fact that we hosted such a successful joint Road show last month is 
testament to the concept. We look forward to working with End Results 
and their contacts for many years to come.” 

Gerard P. Hammarlund, Director at End Results reinforced this view: 
“Simon and  I met at Sibos  in Sydney  in October 2006  following an 
introduction by a mutual client and we have spent the last 15 months 
working increasingly together, sharing our knowledge and propositions. 
Many of our clients require MYRIAD’s technology; MYRIAD’s clients can 
benefit  from  some  strategic  consulting  and  business  change 
management. Once established on a  single platform,  they  can  take 
advantage of the content we provide, by way of Market Profiles and 
Country Intelligence Reports. We see our joint offering evolving further 
over the coming months and years.” 

End Results 
End Results delivers professional services that help our customers 
reach their goals and objectives quickly and efficiently. 
We focus on building meaningful long term relationships with our 
clients.  By working with our customers as part of their team, we can 
quickly ascertain our clients’ needs and utilise our broad market 
expertise to deliver a tailored solution that will surpass expectations. 
End Results are practitioners who use self developed tools to deliver 
meaningful results for your specific requirements.  We will not only 
help you develop strategies and products but will actively support you



in their implementation.   Our aim is to help you exceed both you and 
your client’s goals and expectations. 
End Results work with both domestically and internationally 
orientated organisations and operates the following practices: 

About MYRIAD 
MYRIAD is primarily an Agent and Correspondent Bank Network 
Management application. MYRIAD drives down cost by centralising a 
number of functions, removing the need for a variety of disparate 
platforms and greatly improving transparency and MIS in the process. 
One of the key features is fee and invoice capture and the ability to 
profile relationships based both on cost and on performance against 
SLAs. 
MYRIAD is positioned to sit behind the front and back office (in 
Securities and Custody operations) or the payment area (in Cash 
Management or Treasury teams), servicing both by managing a 
Bank’s Network of suppliers and the payments and costs associated 
with it that often stretch to millions of GBP, USD or EUR. By providing 
'one version of the truth' and a controlled, single point of access, 
MYRIAD can be opened up to a variety of departments – Product 
Management, Product Sales, Relationship Management, Network 
Management, Operations, Legal and Compliance to name but a few ­ 
who often need managing, just as much as a network. Global access 
and input has been a key design consideration. 
As a highly secure web­based application, MYRIAD helps Banks – 
Commercial and Investment ­ and Custodians move away from 
segregated silos of information (Access database, Excel spreadsheets, 
and Word documents/libraries) and onto a single, intelligent platform.



MYRIAD provides a highly granular view of documents (for each and 
every account or relationship), as well as cost and performance 
across a licensee Bank's network. MYRIAD promotes both operational, 
process driven savings and gains as well as providing tremendous 
commercial 'leverage' in fee negotiations. 
By dint of doing this, MYRIAD is a document capture and a 'contract 
management' tool. It does this both passively ­ allowing the storage 
and retrieval of templates, originals and GIFs/TIFs (with dates and 
signatures on) ­ and actively, by 'threading' document categories and 
item lines through the system to support issue tracking, related 
actions and problem resolution, performance measurement and 
related expenses. Proprietary workflow technology is embedded in 
the application. 
MYRIAD also now contains a full RFP engine which both supports entry 
into and assessment of new markets and suppliers, as well as facilitating 
supplier selection and ongoing management. The RFP engine feeds off 
and  is  complimented  by  the  relatively  new  Product  Management 
elements of MYRIAD which combine client and market analysis with 
tools to assess cost and anticipated profit. 

For further information about MYRIAD and its application, 
please contact: 

Simon Shepherd 
CEO MYRIAD Group Technologies Limited 
24 Denmark Street, 
London WC2H 8NJ 
(t)  +44 20 7240 5858 
(e)  simon.shepherd@myriadgt.com 
(m)  +44 7799 892 667 

For End Results, contact: 

Gerard Hammarlund 
Director 
(t)  +44 7946 146 659 
(e)  endresultsgerard@cs.com

mailto:endresultsgerard@cs.com

